Cdémo elaborar un plan de cliente con foco en productos
frescos y como trasladar tu estrategia de activacién
comercial al punto de venta

e Ofrecer herramientas de planificacion comercial para mejorar la gestiéon y la relacién comercial con tus
clientes, y desarrollar planes de activacion para tus productos frescos que te permitan crecer en el punto
de venta.

Fabricantes y Distribuidores de productos Frescos de las areas Comercial, Trade Marketing y Marketing.

e Herramientas para identificar y realizar un plan comercial para tus cuentas clave.
e Estrategias para desarrollar acciones comerciales ganadoras en el punto de venta.

Durante el webinar abriremos un canal para preguntas que responderemos a lo largo de la sesién y también te
informaremos de los contactos adecuados en AECOC para las dudas que puedas tener sobre la tematica tratada.

Mathias Lahon
Resp. Desarrollo
Servicios, Comercial/
Marketing

Mas informacion: formacion@aecoc.es
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